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Azienda operante nel settore della vendita di tecnologia, con oltre 20 anni di esperienza e una 

presenza in oltre 60 paesi nel mondo, è alla ricerca di un International Business Sales Specialist 

altamente motivato per ampliare la presenza globale nel canale B2B. 

 La risorsa sarà impiegata nelle seguenti attività: 

 -Identificare nuove opportunità di business e acquisire nuovi clienti nel settore B2B, lavorando in 

collaborazione con il team di marketing. 

-Gestire e coltivare relazioni a lungo termine con i clienti esistenti, fornendo un servizio clienti di 

alta qualità e garantendo la soddisfazione del cliente. 

-Condurre ricerche di mercato per identificare le tendenze del settore e adattare la strategia di 

vendita di conseguenza. 

-Negoziazione di contratti e accordi commerciali con i clienti internazionali. 

-Collaborare con i team interni per garantire la consegna dei prodotti e il supporto post-vendita ai 

clienti. 

 Requisiti: 

- Laurea in economia; 

- Eccellenti capacità di comunicazione e negoziazione; 

-Orientamento al risultato e capacità di lavorare in modo autonomo; 

-Abilità organizzative e gestionali per gestire diverse attività contemporaneamente; 

-Flessibilità per viaggiare all'estero, se necessario; 

-Ottima padronanza della lingua inglese, sia scritta che parlata; 

-Conoscenza di altre lingue straniere costituirà un vantaggio. 

Offriamo un ambiente di lavoro stimolante, una solida base salariale e un pacchetto di incentivi 

competitivo. Se sei un professionista ambizioso, orientato al successo e desideroso di assumere 

una posizione chiave in un'azienda globale 

Tipologia contrattuale: 

sarà commisurata al profilo. 

Sede: Bari 

Sarà contattata/o direttamente dall’azienda, qualora il suo CV risulti in linea con la posizione. 

Ulteriori dettagli verranno forniti in sede di colloquio 
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Per candidarsi: 

 Inviare il CV all’indirizzo e-mail: jobplacement@lum.it  ENTRO IL 14/06/2023; 

 

 Scrivere nell’oggetto della mail: “CANDIDATURA RIF. 280  International Sales” 

ANNUNCIO RIVOLTO ESCLUSIVAMENTE A STUDENTI/LAUREATI DEI CORSI DI LAUREA E MASTER LUM 

mailto:jobplacement@lum.it

